
PRODUCTOSPARACALVOS

Charlas, formación
y ponencias sobre
la cabeza rapada
Cuidado · Afeitado · Imagen · Confianza

Una propuesta especializada para escuelas de peluquería y barbería, profesionales, marcas y
eventos que quieren comprender y atender mejor las necesidades de las personas con la
cabeza rapada.

Sesiones cercanas, prácticas y adaptadas a cada público, donde se unen el cuidado del cuero
cabelludo, las técnicas de afeitado, la imagen personal y la confianza ante el cambio.
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Ernesto Montero
Fundador de ProductosParaCalvos
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01. EL PROYECTO

La cabeza rapada también merece
su propio espacio
ProductosParaCalvos nace para dar respuesta a un público con necesidades propias que, durante demasiado tiempo, ha
quedado repartido entre contenidos genéricos de afeitado, cuidado facial e imagen personal.

El proyecto reúne información, productos y experiencias pensados para quienes llevan la cabeza rapada o están
valorando dar el paso, transformando un tema cotidiano en conocimiento útil para personas, profesionales y marcas.

Una necesidad concreta. Una mirada más amplia.

LA REALIDAD DEL DÍA A DÍA

Nuevas preguntas, nuevas rutinas

Cuando desaparece el cabello, ya no se trata solo de
afeitar. Hay que preparar la piel, evitar irritaciones,
mantener el cuero cabelludo hidratado, protegerlo del sol y
controlar el brillo sin dañarlo.

UNA VISIÓN MÁS COMPLETA

Cuidado, imagen y confianza

Raparse también puede afectar a la forma de verse, a la
seguridad personal y a la relación con el entorno. Por eso
el proyecto conecta técnica, cuidado, imagen y experiencia
de cambio.

01

CUIDADO

Rutinas para una piel expuesta y sometida al
afeitado frecuente.

02

AFEITADO

Técnica, herramientas y prevención de los
problemas habituales.

03

IMAGEN

Confianza, adaptación al cambio y
construcción de un estilo propio.
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02. LA EXPERIENCIA

Raparse no empieza cuando
enciendes la máquina
Para muchas personas, el primer rapado llega después de semanas, meses o incluso años de dudas. La decisión puede
mezclar pérdida de cabello, identidad, imagen, comentarios del entorno y el miedo a no reconocerse frente al espejo.

Entender ese recorrido permite acompañar mejor cada etapa: desde la conversación previa y la elección de la técnica
hasta la adaptación a la nueva imagen y la creación de una rutina de cuidado sostenible.

01

DECISIÓN

Resolver dudas, elegir
el momento y afrontar
el cambio sin presión.

02

CONFIANZA

Hablar del proceso
con naturalidad y
reducir el miedo al
resultado.

03

IMAGEN

Reconocerse de
nuevo y encontrar un
estilo que encaje con
cada persona.

04

AFEITADO

Aprender preparación,
técnica, herramientas
y cuidado posterior.

05

RUTINA

Mantener la piel
cómoda, hidratada y
protegida en el día a
día.

UNA CONVERSACIÓN QUE TAMBIÉN HABLA DE PERSONAS

El profesional puede acompañar algo más
que un cambio de corte.

En una escuela de peluquería o barbería, hablar de la cabeza rapada también permite reflexionar sobre cómo recibe el
profesional a quien está perdiendo el cabello, cómo escucha sus dudas y cómo evita convertir una decisión personal en
una situación incómoda.

Este enfoque une técnica, atención al cliente e imagen: una combinación que diferencia la propuesta de
ProductosParaCalvos.

UNA EXPERIENCIA MEJOR ACOMPAÑADA

Escuchar · orientar · enseñar · acompañar

Una buena atención puede transformar el primer rapado en una decisión segura,
informada y positiva para el cliente.
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03. CONTENIDOS Y FORMACIÓN

Hablemos de lo que realmente
implica raparse
Las sesiones abordan la cabeza rapada desde una perspectiva práctica, humana y profesional. El contenido puede
combinar varios bloques o profundizar en uno de ellos según el perfil de los asistentes, el tiempo disponible y los objetivos
de cada colaboración.

Cada propuesta se adapta a escuelas, profesionales, marcas o eventos, conectando experiencia personal, técnica de
afeitado, cuidado del cuero cabelludo, imagen y atención al cliente.

01

LA PRIMERA VEZ QUE TE
RAPAS

Dudas antes de dar el paso,
confianza, reacción del entorno y
adaptación a una nueva imagen.
Cómo convertir la incertidumbre
inicial en una decisión informada y
personal.

02

IMAGEN Y ESTILO

Cómo cambia la percepción del
rostro y qué papel pueden tener la
barba, las gafas, los accesorios y la
ropa para construir un estilo propio
con seguridad.

03

AFEITADO DE LA CABEZA

Preparación de la piel,
herramientas, métodos de afeitado,
dirección de las pasadas, errores
frecuentes, irritación y cuidado
posterior.

04

CUIDADO DEL CUERO
CABELLUDO

Limpieza, hidratación, protección
solar, control del brillo y hábitos
diarios para mantener cómoda y
protegida una piel mucho más
expuesta.

05

PRODUCTOS Y
CONSUMIDOR

Necesidades, hábitos, problemas
frecuentes y criterios de elección
de quien lleva la cabeza rapada.
Qué pueden aprender de este
público profesionales y marcas.

06

ATENCIÓN Y
ACOMPAÑAMIENTO

Cómo escuchar las dudas, orientar
sin presionar y acompañar al
cliente antes, durante y después
del cambio para generar una
experiencia positiva.

CONTENIDO MODULAR · ADAPTABLE · ORIENTADO A CADA PÚBLICO
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04. FORMATOS

Una charla que se adapta
a cada ocasión
Cada colaboración parte de una necesidad diferente. No requiere el mismo enfoque una escuela que busca formar a su
alumnado, una marca interesada en comprender al consumidor o un evento que necesita una intervención breve, dinámica
y capaz de abrir conversación.

Por eso el contenido, la duración, el nivel técnico y la participación del público se definen según cada proyecto. La
propuesta puede funcionar como introducción inspiradora, formación práctica, ponencia especializada o espacio de
conversación entre distintos perfiles profesionales.

01

CHARLA

Formato divulgativo, cercano y dinámico para introducir un
tema, despertar interés y abrir preguntas. Puede combinar
experiencia personal, información práctica y ejemplos
reconocibles para conectar con públicos no especializados.

02

FORMACIÓN

Sesión con mayor profundidad, estructura didáctica y
orientación práctica. Permite trabajar conceptos, técnicas y
casos concretos con alumnado o profesionales,
incorporando preguntas y participación durante el
desarrollo.

03

PONENCIA

Intervención preparada para congresos, jornadas, ferias o
encuentros profesionales. Presenta una idea central clara,
contenidos especializados y una narrativa capaz de aportar
conocimiento y generar conversación posterior.

04

MESA REDONDA

Participación en conversaciones sobre imagen, pérdida de
cabello, cuidado personal, barbería, consumo o tendencias.
Aporta una mirada especializada y complementaria junto a
otros profesionales o representantes del sector.

05

COLABORACIÓN Y CONTENIDO A MEDIDA

Desarrollo conjunto de contenidos, presentaciones, demostraciones o acciones vinculadas a una marca, una escuela o un proyecto
profesional. El formato puede integrar investigación, guion, apoyo audiovisual y adaptación del mensaje para crear una propuesta
propia y coherente con los objetivos de la colaboración.

EL TEMA, LA DURACIÓN Y EL ENFOQUE SE DEFINEN SEGÚN CADA PROYECTO

PRODUCTOSPARACALVOS.COM DOSSIER PROFESIONAL · 05



05. A QUIÉN PUEDE APORTAR

El mismo tema puede generar valor
de formas diferentes
ProductosParaCalvos adapta el lenguaje, la profundidad y el enfoque según quién esté delante. Una escuela necesita
herramientas para formar a futuros profesionales; una barbería busca mejorar la atención y el servicio; una marca quiere
comprender mejor al consumidor; y un evento necesita un contenido capaz de informar y conectar con su público.

Esta flexibilidad permite trabajar un mismo universo temático desde objetivos distintos, sin perder especialización:
aprendizaje, aplicación profesional, conocimiento de mercado, comunicación, experiencia de cliente o divulgación.

01
ESCUELAS

Preparar al alumnado para comprender el primer rapado, elegir técnicas y herramientas, recomendar cuidados posteriores y
atender con sensibilidad a quien atraviesa un cambio de imagen.

02
PROFESIONALES

Profundizar en afeitado, cuidado del cuero cabelludo y atención al cliente. Incorporar criterios prácticos que amplíen el
servicio ofrecido en peluquerías y barberías.

03
MARCAS

Conocer necesidades, hábitos, problemas frecuentes, categorías de producto y lenguaje de este público para detectar
oportunidades de innovación, posicionamiento y comunicación.

04
EVENTOS

Aportar una temática específica y poco tratada para jornadas de barbería, cuidado personal, imagen, bienestar o tendencias,
con un enfoque divulgativo y cercano.

¿POR QUÉ PRODUCTOSPARACALVOS?

Especialización real en un público concreto

Porque todo el proyecto gira alrededor de la cabeza rapada y la aborda desde una visión completa: afeitado, cuidado, productos,
imagen, confianza y experiencia de cambio. Esa especialización permite aportar contenidos diferentes, útiles y difíciles de encontrar
reunidos en una misma propuesta.
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06. DETRÁS DEL PROYECTO

Ernesto Montero
Fundador de ProductosParaCalvos

Mi trayectoria profesional se ha desarrollado entre la
comunicación audiovisual, los eventos en directo y la
formación. He trabajado como realizador, cámara y editor de
vídeo, participando en producciones y proyectos donde
comunicar con claridad, estructurar contenidos y conectar con
el público resulta esencial.

También he impartido formación en universidades y programas
de máster, una experiencia que me ha permitido trasladar
conocimientos técnicos de forma comprensible, práctica y
adaptada a distintos perfiles de alumnado.

ProductosParaCalvos nace de unir esa experiencia profesional
con una realidad que conozco personalmente: el cuidado, la
imagen y las decisiones que acompañan a la cabeza rapada.

El objetivo es llevar este conocimiento más allá de la web y
convertirlo en charlas, formaciones y colaboraciones útiles para
escuelas, profesionales, marcas y eventos.

FORMACIÓN

Experiencia docente y
comunicación de contenidos

técnicos.

AUDIOVISUAL

Realización, cámara, edición de
vídeo y narrativa visual.

EVENTOS

Experiencia en entornos
profesionales y comunicación

en directo.

PROYECTO

Creador y responsable de
ProductosParaCalvos.

TRANSPARENCIA

Recomendamos con claridad. Colaboramos con transparencia.

ProductosParaCalvos es un proyecto independiente. Algunos enlaces de productos pueden ser enlaces de afiliado y generar una
comisión sin aumentar el precio para el usuario. Este modelo nunca modifica el criterio editorial ni sustituye una valoración
honesta.

También estamos abiertos a colaboraciones con marcas, escuelas y proyectos profesionales. Cuando un contenido forme parte de
una colaboración comercial, se indicará claramente para diferenciarlo del contenido editorial.
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07. HABLEMOS

Llevemos esta conversación
más allá de la web
Si representas a una escuela de peluquería o barbería, una marca, un evento o un proyecto
profesional, podemos diseñar una sesión que responda realmente a las necesidades de tu
público.

Cuéntame qué formato tienes en mente, a quién va dirigido y qué objetivo quieres conseguir. A
partir de ahí definiremos el enfoque, la duración y los contenidos para construir una propuesta
clara, útil y adaptada a la ocasión.

También podemos desarrollar colaboraciones a medida con marcas o profesionales que
quieran acercarse a este público desde el conocimiento, la transparencia y una comunicación
especializada.

CHARLAS · FORMACIÓN · PONENCIAS · COLABORACIONES

Ernesto Montero
Fundador de ProductosParaCalvos

WEB

EMAIL

productosparacalvos.com

contacto@productosparacalvos.com

CUIDADO · AFEITADO · IMAGEN · CONFIANZA

Una temática específica.
Una conversación necesaria.
Dossier profesional · ProductosParaCalvos

PRODUCTOSPARACALVOS.COM DOSSIER PROFESIONAL · 08



